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| EL PRESIDENTE DE AESEG

"Podriamos aportar mas de existir
politicas decididas de desarrollo”

Raul Diaz-Varela cree que el menor crecimiento del mercado del genérico en 2014 seguira siendo una

tendencia en los proximos gjercicios, entre otros motivos, por no existir ‘diferencias’ con los innovadores

R. GARCIA DEL Ri0O

En su cuarto mandato, el
presidente de la Asociacion
Esparfiola de Medicamentos
Genéricos (Aeseg), Raul
Diaz-Varela, tiene cuatro
peticiones que hacer a la
Administracion central:
que haya diferencia de pre-
cio entre innvador y genéri-
cos, mas cohesion, unidad
de mercado y siglas EFG
s6lo para los que nacieron
asi. No son muy distintas
a las que viene realizando
en los ultimos tres afios
—tras la aprobacion de los
RDL de la crisis—, pero sia
cuando empez6 a dirigir el
sector del genérico.

Ha habido un impulso
que se ha traducido en el in-
cremento de las cifras de su
mercado, pero 2014 ha de-
jado una realidad agridul-
ce: “Aun teniendo resulta-
dos positivos de alrededor
del 6 por ciento, lo cierto
es que el crecimiento en
2014 ha sido inferior al de
afios anteriores y no espe-
ramos que para los proxi-
mos afios cambie la tenden-
cia, ya que son varios los
frentes que dificultan un
normal desarrollo”, afirma
en entrevista con CF.

Entre esos obstaculos
destaca que no exista di-

El presidente de Aeseg, Ralil Diaz-Varela, esta en su cuarto mandato consecutivo.

[ El crecimiento
en 2014 ha sido
inferior y no
creemos que
cambie la
tendencia”

ferencia de precios o condi-
ciones entre el genéricoy la
marca que ha finalizado la
patente, que la Administra-
cién sanitaria facilite y per-

La situacion “incoherente”
e competir en precio

R.G.R. Quiza una de las ma-
yores preocupaciones que
tiene el sector del EFG en
Espafa es que tienen que
competir en precio con los
innovadores. Son los gené-
ricos los culpables de que el
medicamento se abarate
tras finalizar la patente
—"seguimos siendo el Gni-
co factor de control de pre-
cios"-, pero no podran sub-
sistir si la Administracion
no protege a este sector. Por
eso su presidente lo tilda de
“situacion incoherente”.
“Siempre hemos ofrecido el

genérico como una herra-
mienta de ahorro y libera-
cion de recursos economi-
cos para el SNS, que enten-
demos deberian ser finalis-
tas y revertir en la financia-
cion de otras areas incluida
laI+D o ayuda a la financia-
cion de nuevas terapias”,
afiade."Somos complemen-
tarios al sector de las mar-
cas”y es “en este equilibrio
como la Administracion de-
beria valorary visualizar al
sector de medicamentos ge-
néricos e innovadores”, con-
cluye Diaz-Varela.

mita que una marca que
termina patente salga al
mismo precio que el genéri-
co desde el “minuto uno”, 1o
que significa que sea impo-
sible para el genérico coger
cuota de mercado, politicas
“restrictivas” como las su-
bastas andaluzas y distin-
tas interpretaciones y apli-
caciones de laley en las au-
tonomias.

Sobre la diferencia de
precios con el original, la-
menta que se utilice el EFG
para bajar desde el primer

[ Somos

un sector
comprometido
con el empleo, la
I+D, la produccion
y la exportacion”

dia el gasto un 40 por cien-
toylafalta deimpactodela
discriminacion positiva
que recoge la ley, por eso
“ueremos recuperar una

La farmacia, en fase de
“optimizacion y adaptacion”

R.G.R. Laoficina de farmacia
ha sido uno de los mayores
aliados en la informacion
y desarrollo, sobre todo de
cara al paciente, que ha te-
nido el sector del genérico
en Espana desde la apari-
cion del primero hace aho-
ra 14 afos.

Por eso, desde la patronal
Aeseg estan muy pendien-
tes del proceso de conver-
sién que esta viviendo la
botica, como en el resto de
paises del entorno, de un
centro sanitario dispensa-
dor a uno asistencial, sin

dejar de tener en cuenta “la
inestimable funcion socio-
sanitaria del farmacéutico
hasta ahora y la magnifica
estructura y capilaridad de
las oficinas de farmacia en
nuestro pais, reconocida
publicamente por pacientes
y administraciones”.

Su presidente, Raul Diaz-
Varela, habla de proceso de
“adaptacion y optimiza-
cion” de la botica, en el que
la potenciacion de los servi-
cios profesionales puede
ser relevante también para
el EFG.

diferencia de precio al me-
nos el primer afio”. La otra
gran batalla: la subasta an-
daluza. Como ya ha hecho
otras veces muestra su opo-
sicién frontal y recuerda
que una subasta nacional
tampoco seria una salida
porque destruiria empleo.

Combatir estos obstécu-
los es precisamente su de-
seo para 2015, pero no hace
esta peticion sin ofrecer
nada a cambio: "Aportamos
un sector industrial com-
prometido con crecimien-
to y desarrollo positivo del
PIB y cuya contribucion to-
davia podria ser mayor de
existir politicas decididas
de desarrollo para un sec-
tor de valor que aporta, no
s6lo ahorro al SNS al actuar
como regulador del precio,
también acceso al medica-
mento”.

Insiste en que en estos
anos de crisis el sector del
genérico "ha demostrado su
compromiso” con el desa-
rrollo industrial en Espaiia.
“Si analizamos los grandes
indicadores —explica- ob-
servamos que ha sido y es
un sector comprometido
con el empleo, con la inver-
sién en I+D, con la produc-
cion y con la exportacion”.
Y apunta a los ranking de
IMS (ver pag. 2 de este su-
plemento), donde compa-
nias como Cinfa, Teva, Nor-
mon o Kern Pharma, que
operan y fabrican en Espa-
na, aparecen en las prime-
ras posiciones.

PRECIOS DE REFERENCIA
También espera ir hacia un
sistema muds justo de pre-
cios de referencia, “que di-
ferencie los productos de
los conjuntos homogéneos,
no sélo por principio activo
y via de administracion,
también por presentacio-
nes y formas farmacéuti-
cas; que se garantice un
umbral minimo de rentabi-
lidad (como amoxicilina y
amoxicilina/clavulanico), y
que, por encima de todo, re-
cupere la diferencia de pre-
cio con el medicamento in-
novador”.



