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“Al genérico
e quedan anos
de crecimiento
en Espana”

RAUL DIAZ-VARELA

Presidente de la patronal de laboratorios de genéricos Aeseg

Ha revalidado su cargo por tercera vez al frente de Aeseg. Es consciente
del esfuerzo economico que las medidas gubernamentales de rebaja
de precios de los farmacos pide a su industria, pero también sabe que
los futuros vencimientos de patentes permitiran impulsar los resultados

Noemi Navas Madrid

ail Diaz-Varela, consejero dele-
Rgado del laboratorio Kern, esta-

ri al frente de la patronal de los
farmacéuticos genéricos Aeseg una le-
gislatura mas, otros dos anos. Desde que
accedio al cargo en 2008, las empresas
que representa han experimentado cre-
cimientos anuales de hasta dos digitos,
mientras el mercado farmacéutico es-
panol perdia valor por las sucesivas re-
bajas de precios de los me-
dicamentos. Desde los
12,000 millones de 2009,
ano récord del mercado
farmacéutico, en 2011 ro-
zaba escasamente los
10.000 millones.

En 2008, la cuota de
mercado de estos firmacos
en Espana se estancaba en
el 6,6% en facturacion. En
cuatro afos, han doblado
esta cantidad, con una
participacion del 12,8% en
ventas y de un 25% en uni-
dades comercializadas. En
2008 tenian un 15,7% del
mercado en unidades.

de ano”

PREGUNTA. éCudles son
las principales preocupaciones de su
industria en estos momentos?

RESPUESTA. Coincide la reeleccion de
la junta de Aeseg casi con el disefio del
nuevo Gobierno y la eleccién de nuestros
nuevos interlocutores. Tenemos entonces
la duda de qué nuevas medidas o politi-
cas van a tomar este nuevo equipo de Go-
bierno. Hemos debatido internamente
esta nueva situacion y como podemos

Hemos asumido

una rebaja de
precios entre el 4%
yel 5% en octubre
y otra mds, de hasta
el 10%, a inicios

transmitirle al Ejecutivo la bondad del
genérico, lo bueno que es como herra-
mienta de sostenibilidad del sistema y
lo que aporta en ahorros al sistema na-
cional de salud. También nos preocupan
temas de regulacion autonémicay los im-
pactos del Real Decreto 9/2011, la im-
plantacién de una mayor prescripcién
por principio activo [es decir, las rece-
tas solo dicen la molécula base del me-
dicamento y no el nombre del firmaco].

P. ¢Qué impacto ha tenido en sus
productos la rebaja
de los precios de los
farmacos?

R. Hemos hecho frente
a una bajada en octubre
de entre el 4% y el 5% de
media. Esto quiere decir
que hay farmacos que han
bajado su precio hasta un
40% y algunas que no han
sido afectadas. Tenemos
otra rebaja con efecto el
1de abril por la aplicacion
del sistema de precios de
referencia de entre el 5%
y el 10% adicional. En-
tendemos que es injusto
porque, si vamos a un sis-
tema de precios menores,
deberia haber revision
de este sistema pero no poner en mar-
cha al mismo tiempo otras herramien-
tas de control de precios. Obviamente,
estas medidas son esfuerzo sobre es-
fuerzo que se nos pide.

P. Que se reconozcan, ¢como?

R. Que ese dinero que las empresas de
genéricos y de no genéricos aportamos
al sistema a través de esos ahorros quede
en el sistema, como minimo para que las

Administraciones nos paguen en plazos
mas razonables o que paguen a nuestros
clientes, que serfan principalmente las
farmacias y la distribucién. Pedimos,
como la mayoria de agentes del sector,
que los esfuerzos que se hagan se reco-
nozcan como del sector. Es importante
que se hagan presupuestos realistas y que
se pidan ahorros realistas en funcion de
estos presupuestos. Si se consiguen, que
no se pidan més esfuerzos porque haya
que contribuir a otros déficits del pre-
supuesto estatal.

P. iSufriran las empresas este
recorte?

R. Nuestra dinimica ahora es espe-
cial. Estamos en un momento de mu-
chisimos lanzamientos por venci-
mientos de patentes. Si bien es verdad
que los precios por producto bajan, el
aumento en prescripeiones de genéri-
cos y el aumento de ntimero de molé-
culas que pierden la patente han con-
tribuido a que en los iltimos dos anos
el mercado de genéricos haya crecido
claramente. Por tanto, no tiene que
haber en principio reestructuraciones

PABLO MONGE

de plantillas o fusiones desesperadas.

& .

Una lera No quiere decir que no haya compras

del 40% 0 fusanes. pero por decisiones em-

presariales.

en cuota P. Entonces, éel genérico crecera?
4A qué ritmo?

de mel:cado R. El sector piensa que todavia quedan

por unidades  unaserie de afios de crecimiento en Es-

s paila, por el nimero de patentes que van

E.S deseable ' venciendo y porque ademds seguimos

dwe el muy alejados en porcentaje de la pres-

. cripcion que hay en otros paises de nues-

IJTESIdBI'ltB tro entorno, que superan el 50%. Seria

deseable, por tanto, que la prescripcion
de fairmacos genéricos llegue a porcen-
tajes del 40% en unidades, Atin estamos
en el 25%. Nos queda recorrido para do-
blar el mercado de los genéricos.

P. ¢Qué queda por hacer?

R. Como objetivo, un 40% es razona-
ble. Queda por hacer lo que se ha veni-
do haciendo en los tiltimos tiempos pero
que no se habia hecho hasta el 2008, que
es que la gente tome conciencia de que
la iinica herramienta de sostenibilidad
y de ahorro del sistema nacional de salud
es el genérico.

Un ritmo de “20 o0 30 lanzamientos anuales” a corto plazo

1 Cuenta que van a caducar |
& muchas patentes en los
préximos afios. ;Como prevé
el ritmo de lanzamientos a
corto plazo?

) Las compaiias estan

prepariandose para lan-
zar entre 20 y 30 molécu-
las nuevas cada ano y
algunas con tamanos signi-
ficativos en el mercado.
Por ejemplo, la atorvastati-
na, para el colesterol,
absorbia un mercado de

700 millones de euros en
Espafa cuando estaba pro-
tegida por la patente. Con

i las reducciones de precios
! y el aumento de prescrip-
ciones de genéricos, hoy
este monto ha bajado
hasta un consumo de unos
150 millones de euros. Este
ano vuelve a haber lanza-
mientos de moléculas muy
importantes, como done-
pecilo, candesartin, com-

! puestos que facturan mais

importantes.

mas grandes?

de 100 o 150 millones de
euros y cuya patente vence
en este aiio 2012. Si a este
monto de ahorro por molé-
cula se le suma que el
resto del mercado farma-
céutico no crece (ha decre-
cido del orden de un 2%
en 2010 y del 8% en 2011),
obtendremos unos ahorros

,¢Cudles son las moléculas

* Ademais de la atorvasta-
| ftina, han perdido la

patente moléculas con un
Tan peso especifico, como
| clopidogrel, que facturaba
400 millones, el esomepra-
ol, que vendia por valor de
00 millones, o el escitalo-
pram y la elanzapina. Eran
de las que mas gasto repre-
entaban hasta el momento
de vencimiento de la paten-
e, ha salido el genérico que
i ha captado una parte signi-

vendiendo por 120 millones
pero, como el mercado que
acaparan va creciendo, igual
i cuando venza la patente
estin en 200 millones, El
laboratorio genérico toma la
decisién de desarrollar un
producto cuatro o cinco
anos antes de que venza la

| patente, asi que tampoco
sabe exactamente qué éxito
tiene. No sabes si el genéri-
co es interesante o no casi
hasta que se va a lanzar.

! ficativa de este mercado y se |
ha generado muchisimo
ahorro al sistema.

;Se prevén lanzamientos

de un monto econémico
imilar?
"1 Ya no quedan moléculas

! tan grandes, pero que-
dan varias que moveran un
onsumo valorado entre los
50 y los 200 millones.
También es verdad que hay
i moléculas que ahora estidn




